Ditta individuale : Asto Gennaro

Via Botteghelle, 52

San Giorgio a Cremano- Na

p-iva: 08719351218

iscritta alla cciaa di Napoli rea n. 981385

Business plan

Conto economico previsionale

dal 16092017 2018 2019 2020

Indice delle vendite 1,0 14,26 26,14 36,65
Ricavi

Vendite 47.567 163.061 180.000 195.000

Valore di rif su 12 m| 142.701

Indice dei costi 1,0 152,0 425 6,38
Costi

Merci (costo del venduto) 1.095 5.895 6.300 6.850

Altr1 Acquisti 280

Compensi professionali 588 700 760




Enel - 2.374 2.500 2.707
Telefoniche - 728 850 920
Altri costi per servizi 371 1.553 1.900 2.050
Consumo acqua - 181 195 210
Ammortamenti 179 4.617 5.000 5.450
Canoni di locazione 3.090 12.360 12.545 12.732
cancelleria e stampati - 36 40 45
Diritt1 annuali - 53 53 53
Manutenzioni € canoni 220 3.972 4.000 4.400
Atri oneri di gestione 1.873 2.000 2.200
Contributi associativi 2.981 3.000 3.200
Totale costi 4.955 37.491 39.083 41.577
Valore di rif su 12 m 14.865
Reddito Operativo lordo (EBIT) 42.612 125.570 140.917 153.423
Oneri finanziari - 1.204 1.320 1.500
Imposte e tasse 12.784 37.310 41.879 45.577
Reddito Netto (Net Profit) 29.828 87.056 97.718 106.346




Situazione Beni strumentali

2017

Cespite n. 1 valore di bilancio 0

Terminale M210T ammortamento 0

tot. quota pagata 0

quota da pagare 0

Cespite 2 valore di bilancio 0,00

Distributore sigarette ammortamento 0

matr.00107 tot. quota pagata 0

quota da pagare 0,00

0

Cespiti 3 valore di bilancio 0,00

pannelli forex con stampa dig, ammortamento 0

videoreg dig,videocam,kit adsl, tot. quota pagata 0

pannelli con scritte,dco brother 7010, quota da pagare 0,00
piccoli arredi,espositore,reg.di cassa

macchi S850
Cespite 4 valore di bilancio 0,00
Jeep Renegade tg FT992FN ammortamento 0

2018

700
70

8.498.,60
637.,4
8498.,6
0,00

310,00
310
310

0,00

23.995,64
2999,46

2019

700
140

8498,6
1274,79
8.498,60
0

310,00

310
0,00

23.995,64
5998,91

2020

700
140

8498,6
1274,79
8498.,6
0

310

310,00

23995,64
5998.91



Cespite 5

Diritti di concessione Monopoli

tot. quota pagata
quota da pagare

valore di bilancio
ammortamento
tot. quota pagata
quota da pagare

0 23.995,64

0,00

12009,78
600,49

0

0

0,00

12009,78
600,49
12009,78
0

23.995,64
0

12009,78
600,49
12009,78
0

23995,64
0

12009,78
600,49
12009,78
0



Documento di sintesi

La ditta individuale Asto Gennaro ¢ stata costituita il 06
settembre 2017 , in seguito ad una cessione dell’attivita
presistente intestata alla madre, la quale per questioni personali
ha deciso di cedere la sua attivita al figlio Gennaro.

Asto Gennaro ¢ stato presente nell’azienda materna gia
dall’inizio del suo insediamento nel lontano anno 2002, era
infatti collaboratore familiare della stessa all’interno
dell’impresa familiare.

L’esperienza accumulata negli anni grazie alla collaborazione
con la madre nella gestione dell’attivita lo ha reso in grado di
sviluppare una spiccata capacita nella gestione sia della tipica
attivita di tabaccheria, ma anche nella conoscenza dei piu
moderni e sofisticati apparecchi per la gestione della ricevitoria
e di tutte quelle attivita ad oggi ad essa correlata, dal pagamento
delle utenze a quello delle movimentazioni finanziarie come
ricariche, aperture di conti on-line per le giocate etc.

Ci0 richiede una certa agevolezza mentale e fisica, in grado di
soddisfare la numerosa clientela che ogni giorno richiede i
servizi dell’azienda, facendo un calcolo approssimativo si puo
affermare che circa 100 persone al giorno frequentano la
Tabaccheria/ricevitoria Asto.

La sempre piu elevata informatizzazione e meccanizzazione del
proprio esercizio anche attraverso ’ausilio di macchine
distributrici automatiche rendono 1’attivita molto piu agevole.
A partire dal mese di gennaio 2018 Asto Gennaro ha deciso di
avvalersi della collaborazione familiare dei suoi fratelli come da

atto di impresa familiare, che nel lungo periodo porteranno



all’attivita un elevato valore aggiunto sia in termini economici
che umani grazie alla possibilita di assistere piu clienti
contemporaneamente e per la condivisione familiare dello stesso
progetto di consolidamento e ampliamento dell’attivita di

famiglia.

Il1 Mercato

La presenza dell’attivita nell’attuale localizzazione ormai da
diversi anni, rende la ricevitoria Asto un punto di riferimento
per gli abitanti di San Giorgio a Cremano, che nonostante la
presenza di qualche attivita concorrente preferisce recarsi presso
I’esercizio, sia per la pluralita di servizi offerti, che per la
piacevole modalita di approccio alla clientela.

Si osserva nella realta cittadina che ha ormai raggiunto la
ragguardevole cifra di oltre 45.000 abitanti un aumento
inesorabile delle richieste dei servizi offerti dall’esercizio,
anche per una posizione centrale facilmente raggiungibile anche

senza mezzi.

Piano finanziario

Per quanto buona I’idea d’impresa risulti quanto mai azzeccata
sia la strategia di proporsi sul mercato come soggetto di spicco
nella gestione delle piu avanzate e informatizzate possibilta di

offrire servizio in questo campo, nulla funziona senza un



adeguato supporto finanziario. La scelta di chiedere un supporto
finanziario seppur di modesta entitia ¢ legata alla decisione di
completare totalmente 1 pagamenti delle attrezzature esistenti,
c10 ha determinato una mancanza di liquidita nell’immediato,
da qui la necessita di chiedere un finanziamento per poter
agevolmente affrontare la normali esigenze economiche
aziendale e dare la possibilta di valutare nuovi investimenti in
beni strumentali nuovi che rendano ancora piu informatizzata la
gestione aziendale, in base ad una previsione di 12 e 24 mesi
di incremento delle entrate , grazie alla presenza dei nuovi
collaboratori familiari che permetteranno alla ditta di auto-

finanziarsi.

Persone e responsabilita

Come gia anticipato le persone impegnate nella gestione dell’
attivita sono nel settore ormai da anni, in specifico si tratta di
Asto Gennaro, Asto Luca e Asto Alessandro tre fratelli gia
presenti nell’  attivita di famiglia dai primi anni sotto forma di
collaborator familiari . Le loro esperienze si sono consolidate
negli anni e dopo aver seguito corsi di formazione ad hoc ed
essendo tutti espressione delle nuove genrazioni con un eta che
va dai 28 anno entro 1 35 hanno le capacita del team che andra a
gestire il progetto di ampliamento e consolidamento dell’



azienda, forti della grinta e della determinazione data dalla

giovane eta e dal comune obiettivo perseguito.

Previsioni economico-finanziarie

E’ stato predisposto un prospetto di bilancio consolidato e di
proiezione al 2020 .

Per I’anno di inzio attivita 2017 sono stati indicati gli importi
relativi a1 4 mesi di attivita e proporzionati il totale vendite ed il
totale costi per poter permettere un confronto con 1 dati degli
anni successivi.

Sono stati indicate 1 costi fissi divisi per categorie omogenee , 1o
stesso dicasi per le vendite e calcolati gli indici di incremento
annuali per 1 costi e in riferimento al primo anno di attivita per 1
ricavi.

Trattandosi di ditta individuale in contabilita semplificata si ¢
ritenuto opportuno procedere con sistema sintetico.

Per concludere ¢ molto importante specificare che per questa
tipologia d1 attivita i ricavi prodotti e rilevati hanno
un’immediata manifestazione monetaria, non si manifesta in
questo caso la problematica legata ai tempi di incasso dai client
e alle difficolta legate alla congiuntura economica.

E’stata inoltre allegata una situazione dei beni strumentali
presenti nell’azienda per cui sono stati indicate oltre agli importi
ammortamenti calcolati anche il totale pagato e da pagare.

Ci0 in funzione della richiesta di finanziamento legata alla

scelta di estinzione dei debiti dovuti proprio all’avvio dell’



attivita, nonche alla copertura delle normali spese aziendale e
alla possibilta di valutare all’acquisto di nuovi strumenti
informatizzati e meccanizzati che permettano di implementare e

agevolare la gestione dell’attivita.



